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	這份指南可以幫助你一步一步的成為成功的全新生活TM教練，同時成為美安台灣的超連鎖®店主。
適用於所有想要藉由全新生活TM曼妙人生計畫建立永續收入的人。 

	(最初 90天)


全新生活TM教練起步指南
恭喜你！你不僅選擇成為超連鎖®店主，也決定要成為我們優秀的全新生活TM教練群中的一員，透過全新生活TM曼妙人生計畫來建立你的事業。為什麼這是一個好決定呢？因為台灣成人人口中過重或肥胖的比率達44.1%，而且不健康的生活型態會造成疲勞、頭痛、關節問題和各種的疼痛。而且問題不僅如此，2008年國中學生健康行為調查發現，每四個就有一個體重過重或肥胖。我們的全新生活TM教練們不只要改變這些統計數字，也會改變受他們影響的人的生活。不過首先你必須先完成幾個重要步驟，讓你不只能夠有效的幫助這些人，更重要的是還能藉由幫助別人為自己建立一個成功的事業。請你記得，減重是一個幾乎高達600億美金的產業。
這句話我們聽過無數次了，但仍是無庸置疑的道理：
成功的人只不過是做了失敗的人沒做或不願意做的事情而已。

這份詳細的指南會為你提供最初90天計畫的藍圖，確保你利用全新生活TM曼妙人生計畫獲致成功，成為一個成功的超連鎖®店主。

I. 確立你的「為什麼」：
做任何事的第一步就是了解你做這件事情的原因。

你為什麼想要成為超連鎖®店主？

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
這可以為你做什麼，可以提供給你什麼？

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
為什麼你想要藉由成為全新生活TM教練來建立你的超連鎖®事業？

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
在你決定要成為一個成功的超連鎖®店主和全新生活TM教練之前，你必須要回答這些問題。

知道你的「為什麼」不只是成為成功超連鎖®店主和全新生活TM教練的第一步，也是最重要的一步。如果沒有一個很清楚定義的行動理由，那麼你就很容易半途而廢。你的「為什麼」應該要在你的內心中升起一份獨特從未有過的感覺。如果你的「為什麼」很強大，那麼任何事情都不能阻止你得到你所想要的。當然，要得到你所想要的還必須經過其它必要的步驟；但一切的一切都得從一個清楚定義的「為什麼」開始。

透過全新生活TM建立事業而達到成功是一個充滿收穫的旅程，收穫不只是情緒上的，也是財務上的。為了得到這樣的收穫，確保長久的成功，有些步驟是必須完成的。

我們已經談論過一個清楚定義的「為什麼」的重要性。花一些時間思考。這個過程不可匆忙或草率。

· 為什麼你決定參與這趟創業的冒險，成為一個超連鎖®店主？ 

· 為什麼你要成為全新生活TM教練？
· 這可以給你什麼一般工作或事業不能給你的？
II. 確立你的目標：
很多人未能完全得到他們在生命中所想要的，是因為他們不知道他們究竟要的是什麼。很多人只是日復一日的過活，沒有想過未來，也沒有想過自己想要到哪裡、要賺多少錢、想要什麼樣的感覺。
你的目標可以在下面5個領域中分析：

· 個人─家庭、群體、靈性、理智、創意
· 收入─清償債務、房屋的頭期款、旅費、大學教育基金
· 事業─學習新的技能、開發客戶和增加顧客產品類別、透過複製來借力使力 

· 體能─耐力更好、身體機能更強、增強體力、降低體脂肪 
· 營養─更均衡的每一餐、增加活力的食物、適當的營養補充
你想要什麼？你想要什麼樣的生活型態？
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
當你決定你想要什麼以後，你就能確定其價值。在這確定之後，你需要決定要在什麼時候達到這些目標。你必須設定完成的期限，這樣才有清楚的目標。沒有期限的話，你很容易會失去重心和焦點。

現在我們來建立12個月的行動計畫
· 在12個月(52週)後，你想要每週從美安台灣公司收到多少佣金？(比如說每週NT$9,500或每週NT$19,000)

_____________________________________________________________
· 這些錢可以為你做什麼？


_____________________________________________________________
· 在接下來的12個月中，你要承諾每個星期投入幾小時的時間？請緊記，這個問題沒有不對的答案。如果你每個星期花2小時並且持之以恆，那麼你在事業中所獲得的將比一開始每星期投入10小時卻只維持幾星期要多得多。關鍵在於持之以恆。


_____________________________________________________________
· 你要在星期幾的幾點到幾點為這份事業努力？(把這安排到你的行事曆當中，就像安排你的兼職工作一樣。)

_____________________________________________________________

_____________________________________________________________

_____________________________________________________________

(一件事情你會不會去做，很多時候只在於你有沒有排定計畫。)

和你的團隊分享你的計畫是很有效果的，但是要以同事的身分和他們對談，而不是以上司的口氣。和他們分享你的計畫，看看他們想不想要加入你，從而得到他們所想要得到的。

了解要達到你目標收入需要多少的BV。

· 每週左右兩邊各1,200 BV，每週NT$9,500
· 每週左右兩邊各2,400 BV，每週NT$19,000 

· 每週左右兩邊各3,600 BV，每週NT$28,500

· 每週左右兩邊各5,000 BV，每週NT$47,500
基本十顧客七人強就是有10位顧客，每個月各購買30BV以上的產品，並且個人使用100BV以上產品。這樣1位經銷商每個月就能產生400BV。請記得，當教練在指導顧客時，每個顧客通常BV的比例會較高，但並非每個人都在當教練。所以你必須要固守基本十顧客的原則。

範例目標：12個月(52週)後達到每月NT$47,500

· 1次歸零(NT$47,500)，左右兩邊各5,000BV

· 12個月後，你會需要24位經銷商在你的組織中，左右各12位

· 24位經銷商 x 400BV = 9,600BV + 你的400BV = 10,000BV

· 親自推薦8名經銷商，幫助他們達到夠格，這樣就會有24位經銷商的組織
要計算你大約需要向多少人展示事業計畫，你可以用4:1的比例。每向4個人展示計畫，就會有一個人成為事業夥伴。要算出你需要跟多少人接觸，也可以用4:1比例。每接觸4個人，就會有一個人要看事業計畫。(這個比例可以根據你的成交比例來調整。)

例如：要讓1個人成為事業夥伴，你會需要向4個人展示計畫，也就是要接觸16個人。

成為夥伴


 展示計畫


    
接觸
24位夥伴/52週
 96次展示計畫/52週(24x4)

384次接觸/52週(96x4)
_____________________________________________________________​​​​​____

(除以52週) = 

不到1位/2週
    2次展示計畫/週

      7.5次接觸/週

_____________________________________________________________​​​​​____
                    約1次展示計畫/3天

 1.5次接觸/天

_____________________________________________________________​​​​​____

(每天的數字是以每週5天來算的，週末休息或補進度)
要記得：這些數字是以整個團隊而言，因為100%所產生的點數都會列入計算。平均來說你的團隊大約每2週需要加入一個新的夥伴，不一定要你親自推薦。這種動量會逐漸累積，當你的團隊人數越來越多，有越多人展示計畫時，這就會變得越來越容易。
上面的數字是以10個月(52週)後達成每月NT$47,500收入而言。 

· 如果你想達成每個月NT$95,000，那麼註冊夥伴的人數就要變成雙倍

· 如果你想達成每個月NT$142,500，那麼註冊夥伴的人數就要變成3倍

· 如果你想達成每個月NT$190,000，那麼註冊夥伴的人數就要變成4倍
(一切的基礎都在於基本十顧客，每個人每個月創造400BV。)

要達成你的目標收入，你需要達成什麼級別？

_________________________________________________________________
1個星期需要幾個商業發展中心歸零？(根據每週NT$47,500)

_________________________________________________________________
現在你已經釐清了你的個人、事業、和收入目標，你是不是該來計畫你的體能與營養目標呢？

要成為一個有說服力的教練，你必須要言行一致。首先你要實踐全新生活TM的生活型態。你必須要自己遵循全新生活TM曼妙人生計畫，就如同你指導顧客所做的一般。這一點非常的重要。從排毒的第1天到他們日誌上的最後1天，你要了解顧客所經歷的一切。這也能讓你過著健康的生活。

評估你的體能程度，設立12週的目標。

· 你要減去多少的體脂？

· 你的腰圍要瘦幾吋？

· 你想變得更強壯嗎？

· 你需要增進你的心血管耐力嗎？

· 你需要增進你的柔軟度嗎？

· 你需要改善你的營養攝取習慣嗎？

設定健康目標時最重要的一點是將之排進每天的行程當中。如果你有計畫，你實現健康目標和維持效果的機率會大得多。

	必須要做的
	個人
	事業

	不可妥協
	照顧你自己
	建立夢想


現在你將你的目標分成幾個類別了，你需要把這些目標寫出來。

A. 列出你的目標：

a. 短期目標(6個月到1年)



​​​​​____________________________________________________________



____________________________________________________________



____________________________________________________________

b. 中期目標(1年到3年)



____________________________________________________________



____________________________________________________________



____________________________________________________________

c. 長期目標(超過3年以上，這是你的目標聲明)



____________________________________________________________



____________________________________________________________



____________________________________________________________

B. 以現在式用故事的形式把你的目標寫出來。這個方式適用於短期和長期目標。注意：務必要寫進你的感覺。情緒產生行動，並且會帶領你走向成功。


例：今天是2014年11月1日，我要……



每天把這個目標至少讀兩次以上。這會幫助你專注且往目標前
          進，也會提醒你為什麼你在做這件事情，尤其在最具挑戰的日
          子。
你的目標聲明(長期目標聲明)應該要能讓你感動到哽咽及熱淚盈眶，而在感動之餘還能嶄露微笑。
III. 開立你的美安台灣帳戶：
截至目前所談的事情，可以在你開立美安台灣帳戶之前或之後做。如果你還沒有開戶帳號，現在你應該要這麼做了。

如果你目前沒有資金，有幾個方式可以幫你產生收入。

· 和你的全新生活TM教練安排全新生活TM入門概論

· 和資深的事業夥伴安排家庭健康研討會

· (這兩個方法都可以產生出讓事業合格所需的BV。零售剩餘的部分可以用於你的入會組合。這可以幫助你建立對產品線的信心，同時也能立刻幫助你建立基本顧客。)

IV. 安排活動行程：
緊接著在你完成註冊的程序之後，你應該安排好接下來的3到6個月你要學習的領域的各項訓練和這一年所有NMTSS活動。這些日期必須要安排進你的行事曆當中。你可能會需要犧牲一些其它事情來參加訓練，但從一開始就接受正確的訓練並且有正確的知識對你在事業中的成功極為重要。這可以幫你省去很多嘗試和錯誤的時間，也可以確保你在你的組織中成功複製。成功複製可以幫助你的事業借力使力，是很有力的工具。
你應該要馬上安排的活動：

· 全新生活TM入門概論

· 家庭事業說明會

· 家庭健康研討會

· 超連鎖®事業開幕典禮；IBV聚會，可以告訴大家如何購物、省錢、賺錢和分享

原本訂好時間，要參加的活動：
· 全新生活TM Day1 & Day2教練訓練─報名參加你所在區域的下1場

· 新經銷商訓練─每季至少參加1場

· 成功五要訣─每季至少參加1場

· 授證經理級訓練(ECCT)─在最初的3到6個月中參加，之後定期參加

· 超連鎖®事業說明會─每月1到2場

· 地方研討會─每年4場
· 美安台灣年會

· 美安台灣領導者訓練大會
· 大會

· 國際年會

V. 認識所有全新生活TM工具和教材─訂購、閱讀、收看、聆聽：
· 全新生活TM日誌- 產品編號 T6388
· 全新生活TM曼妙人生計畫DVD系列 –產品編號 T6414

· 全新生活TM曼妙人生計畫錄音CD-產品編號 T6467 &T6465
· 全新生活™健康手冊與見證DVD-產品編號 T6478
免費下載：

除了在你的UFMS網站可以訂購的資料之外，還有其它可供下載的資料。要找到你所需要的全新生活工具，請看你的UFMS網頁中左方的「下載錄音檔案」和「下載」。
按下「下載錄音檔案」，你就會看到美安公司所提供的美安大學中各種主修相關的錄音檔案，同時還有超連鎖®事業成功不可或缺的其它資訊。將網頁往下拉，你會看到全新生活TM曼妙人生計畫的連結。這些錄音檔中有美安台灣公司活動中的演講，包括在大會、領導者訓練大會、和產品專題會中的演講。
按下UFMS網頁左方的「下載」，你會看到很多可供列印的資料。這包括了訓練用資料和銷售輔助資料，可以幫助你利用全新生活TM曼妙人生計畫建立你的超連鎖®事業。你也會看到下次大會的挑戰獎內容。如果你要將全新生活當做你的主修，你務必要參加全新生活挑戰獎。注意：就算全新生活不是你的主修，你也應該參加，因為新的工具最能在指導和責任這兩方面提供幫助。

全國會議聯盟系統(NMTSS)：
UFMS上另一項很豐富的資源在全國會議聯盟系統。將滑鼠移到全國會議聯盟系統後在跳出的選單上按「會議搜索」。在這裡你可以搜尋你所在地區的全新生活TM Day1 & Day2訓練、全新生活TM12週支援學習課程、全新生活TM入門概論、和產品訓練等課程。

入口網站：

另外一項你需要熟悉的資源就是你的入口網站。在瀏覽全新生活產品時，你會看到產品益處、成份、獨特性、常見問題等標籤。我們建議你多看幾次並且熟悉這些內容。把重點放在常見問題部分，因為這可以幫助你解答顧客大部分的問題。

UnFranchiseTraining.com:
你應該要熟悉UnFranchiseTraining.com的操作

登入網站：


使用者名稱：distributor


密碼：gonow

在這裡你會找到一般經銷商都會用的全新生活TM PowerPoint檔案和其它資料。你也會找到非常多資料，可以幫助你建立你的美安台灣超連鎖®事業。
VI. 活出全新生活：

此時你應該已經收到足以合格的訂單了。

不論你是自己實施計畫、利用全新生活銷售輔助工具和教材、或是跟朋友、事業夥伴或是團體，立即開始實施全新生活計畫並且實踐其中的生活型態是非常重要的。
全新生活銷售輔助工具和教材會讓你跟隨系統並且在你設下的期限內達到你要的結果。日誌是督促你完成每個月必須完成事項，同時讓你對此有責任感並且維持正確的方向的虛擬教練。

當你開始跟隨系統並且實踐全新生活的生活型態數星期後，你就可以開始以全新生活教練的身分指導其他的顧客。只要你的進度超過你顧客幾個星期，你就可以這麼做。

注意：有一個錯誤的觀念，就是教練自己必須要達到他們的理想體重或是身體組成才可以開始指導別人。這個觀念實在是大錯特錯。只要你實踐全新生活並且跟隨著系統，你就已經有了指導別人的準備。事實上，有些最優秀的教練還沒有達到他們理想的身體組成，而這正是他們之所以優秀的原因。顧客們可以認同這些教練，因為這些教練以身作則。要當教練唯一必須要做到的就是親身實踐全新生活TM。當你每天持續實踐全新生活TM，你最後一定會達到你的理想健康及體重目標。而為了要成為全新生活TM教練，有一些條件是你必須做到和維持的。這應該是你的目標。
要成為全新生活教練資格：

· 美安經銷商資格(不限經銷商級別)
· 參加全新生活TM兩天應用訓練課程(Day1 & Day2)，並取得證書
· 至少完成一次全新生活TM12週支援學習課程，並取得證書
要成為全新生活TM授證教練資格：採取每季審核方式

· 參加 Day1及Day2，並取得證書

· 必須在公司有個人完成12週課程的記錄

· 必須為經理級(EC)以上級別，並完成授證經理級訓練(ECCT)

· 持有MVPN與聯名信用卡(或電子錢包)

· 購買並銷售規定之產品

· 必須繳交10 位顧客或經銷商使用全新生活系列產品之結果、瘦身前/後照片、10封顧客或經銷商寫的推薦函

· 填妥「全新生活TM授證教練申請表」提交給公司審核，經審查合格的教練會收到公司完成授證的通知信，同時登錄於NMTSS通訊錄中，以利進行課程提交。
VII. 開始指導其他人：

這時候你已經跟隨系統過著全新生活的生活型態，而且已經至少購買了300-600BV的產品並且開立了帳戶。你可能已經為你或你的家人購買了產品、主持過全新生活入門概論、收到訂單有了新顧客、主持過家庭健康研討會、或收到產品訂單了。不論你是怎麼開立你的帳戶的，現在你已經可以開始指導別人，並且找出可以成為你的成功故事的對象了。
A. 資源列表─建立潛在對象名單

1. 寫下所有你認識的人的名字，不管他們的健康狀況、體重、體適能、或是活力程度。

a. 這些人認識你不認識的人。

b. 不論他們有什麼樣的身體組成或身材，他們都有可能不是很健康，而全新生活對他們會有好處。瘦不代表健康。

2. 把你認為一定可以因這個計畫獲益的人標記出來。這也就是你的起點。

3. 把你認為會在任何事情上面幫助你的人標記出來。這些人會比較願意幫你引介他們認識的人。
注意：通常請別人幫助你會比告訴別人你可以幫他們更好。(「你願意幫我一個忙嗎？我需要創造幾個成功的故事。」)

B. 關於銷售全新生活TM曼妙人生計畫，你有幾個選擇：

1. 選擇1：列出所有你認識的人，打電話給每個人

i. 問他們願不願意幫助你

ii. 告訴他們你需要10個人來完成免費的減重檔案
2. 選擇2：列出所有你認識的人，打電話給每個人
i. 問他們願不願意幫助你

ii. 告訴他們你需要10個人來回答一些問題

(a) 你是否偏好精緻穀類與澱粉?  

(b) 你總是無法抗拒甜食?  
(c) 你因為代謝緩慢不易飢餓而時常不自覺節食?
iii. 提出以下的回答：

(a) 「那太好了！根據你的回答，您願不願意嘗試看看抑制碳水化合物吸收的營養補充品、抑制轉換成為脂肪的的營養補充品呢?」
(b) 跟他們分享這方面產品的資訊。這些資訊在UFMS的「下載」中可以找到。

(c) 問他們願不願意試試看產品。告訴他們這個月有特價。
3. 選擇3：全新生活TM一對一入門概論
a. 選出幾個你可以安排全新生活TM一對一入門概論的日子。盡可能記得要多安排幾個面談時間以滿足其他人的行程安排。
b. 打電話

i. 連絡在你的清單中你覺得最有可能從全新生活中獲益的10個人，邀請他們與你見面，進行免費的全新生活概論。

(a) 問他們願不願意幫你一個忙

· 告訴他們你想要創造幾個成功的故事

(b) 每打電話給一個人時，問他們知不知道其他想要讓身體更舒服、更好看、增進活力、減去體脂且/或增進整體健康的人。問他們願不願意幫你連繫這些人來參加免費的全新生活入門概論。

c. 照著全新生活入門概論簡報資料進行，幫他們找出他們的飲食型態。向他們銷售全新生活入門組合，讓他們開始計畫。
4. 選擇4：安排參加全新生活入門概論課程
a. 在NMTSS中選幾堂全新生活入門概論課程。盡可能記得要多安排幾個面談時間以滿足其他人的行程。

b. 打電話

i. 連絡在你的清單中你覺得最有可能從全新生活中獲益的10個人，邀請他們與你見面，進行免費的全新生活概論。

(a) 問他們願不願意幫你一個忙

· 告訴他們你想要創造幾個成功的故事

(b) 每打電話給一個人時，問他們知不知道其他想要讓身體更舒服、更好看、增進活力、減去體脂且/或增進整體健康的人。問他們願不願意幫你連繫這些人來參加免費的全新生活TM概論。

ii. 跟每個你認識的人重複以上最後一個步驟。

注意：一定要多邀幾個人。

c. 進行全新生活入門概論：

當大家陸續抵達的時候，播放成功見證簡報資料，務必確認每個人都要填簽到單，其中包含他們的姓名、連絡方式(電話號碼或電子郵件地址)、及誰邀請他們來的。

i. 歡迎各位的參與並恭禧他們做出了藉由更好的生活方式改善健康的明智抉擇 。
ii. 簡短的介紹自己和全新生活。

(a) 這是一個有科學基礎並且經過臨床實驗證實的減重方法，可以讓每個人徹底的改變生活習慣。如果您想要更好看、身體更舒服、增進活力、減去體脂、改善健康，那麼全新生活TM曼妙人生計畫就是您最好的答案。

(b) 全新生活TM曼妙人生計畫就是你需要的減重計畫。

iii. 告訴大家您要播放一段簡短的影片，影片會說明為什麼節食沒有用，也會說明一套很棒的減重計畫和其中的內容。或是展示全新生活入門概論簡報資料。
iv. 如果你就是一個全新生活的成功例子，告訴在場的來賓為什麼你決定跟隨這個系統、這個計畫為你帶來了什麼好處、還有/或是為什麼你要成為全新生活TM的教練。
注意：讓每個人了解你身為全新生活教練的使命；不是建立自己的事業，而是要創造成功的故事，讓其他人更好看、身體更舒服、增進活力、減去體脂、和改善健康。其中的重點在於幫助別人─一次幫助一個人、一個團體、和一個家庭。
v. 成功見證簡報資料
· 向他們介紹你已經決定要改善健康並且活出全新生活的朋友。

vi. 讓潛在顧客購買

(a) 問他們：

· 有什麼理由不改變你們的生活，而且今天就開始呢？

· 如果你們知道這就是你們需要的減重計畫： 
· 這對於你們有多少價值呢？ 

· 你們願意付多少錢？(暫停) 
· 如果你們達到了理想的體重和身體組成，你們會有什麼感覺？ 
(b) 告訴他們有不同方式可以開始全新生活

· 他們可以購買全新生活TM營養補助品及銷售輔助工具組來DIY。你也可以每星期或每月打電話或見面跟進。
(c) 提醒他們全新生活一定會有效，而且你可以提供無效退款的保證。這樣他們會失去的頂多就只有身上的脂肪了！
(d) 提供資訊，創造急迫感：

· 告訴他們你一次可以提供服務的顧客有限

· 再次強調你想要讓你的顧客們都能接受到你最完整的關注，所以你在12週的期間一次只能接受有限的顧客

· 告訴他們你會確定你能提供他們所需的一切，幫助他們達到他們的健康、體重、與體適能目標。

(e) 引導他們到你的助理處(如果你能夠讓事業夥伴或是另一位全新生活TM授證教練和你合作)報名成為優惠顧客和購買全新生活TM入門組合及銷售輔助工具。
d. 讓顧客開始：
i. 你需要一些工具來幫助你有效的和你的顧客合作並且監督進度。

(a) 布尺

(b) 歐姆龍 (Omron)或是類似的體脂計，可以用來測量體重、肌肉與脂肪的比例，可以透過你的入口網站來購買。

(c) 數位相機，用來拍攝減重前後的照片─可以透過入口網站來買。
ii. 體圍的測量應該在第1、4、8、12週做。你可以在見面的時候幫他們做，或是讓他們自己來。

指導顧客沒有祕訣。只要讓你的顧客有全新生活TM銷售輔助工具。聆聽顧客的需求，而且不要偏離系統。提供他們所需，讓他們對自己的計畫有責任感。而要這樣做，你必須要了解他們所需要的。用他們的目標來讓他們保持在正確的道路上，往他們的目標前進。要記得：顧客來找你，是要你來給予他們所需要的指引。而你所做最重要的一環就是確定他們使用日誌跟隨系統。你要讓他們有責任感並且當他們的教練；而不是當他們的老師或是當他們的好朋友。讓他們保持在正軌上，往目標前進，這樣他們自然會成為你一生的朋友，也會是推薦新顧客給你的顧客。
C. 複製：

在你進行過全新生活TM入門概論並且讓你的顧客適當的開始計畫之後，開始複製是很重要的。我們的目標是創造一組全新生活TM教練和超連鎖®店主的團隊，而這個團隊會繼續複製這樣的程序。

1. 找出新的教練：

a. 當你透過全新生活指導顧客時，目標在於幫助他們達到個人的體重和健康目標，之後就是找出可以成為教練的顧客─找出想要幫助別人的顧客，正如他們受過幫助一樣。

b. 使用FORM的方式建立和顧客的關係，問對的問題，找出顧客的好惡。這部分的資訊就在入會組合中的起步指南裡。
範例：我們一直有在談話，而你也達到了很棒的成果，對此你相當高興，因此我們覺得你可以當全新生活的教練！我們知道你會更加的成功。你可以藉由分享你的故事來幫助別人，同時幫你自己創造第二份收入，你覺得如何？

c. 約好一對一的面談來詳細的討論。
i. 找出他們的「為什麼」，並且了解他們想不想要有第2份或是補助性的永續收入。

ii. 讓你的顧客知道你對合作的夥伴要求很高，還有你在找人成為全新生活的教練和合格的超連鎖®店主。提醒他們你想找的人必須是認真的想幫助別人同時想創造一份可觀的收入。你必須讓他們知道你在他們身上看見這種潛力，不過要不要加入最終還是他們自己的決定。

iii. 問他們對此有多認真，讓他們告訴你他們為什麼認真。這可以幫助你找出他們的需求。

iv. 向他們介紹美安公司。雖然很多顧客都已經知道很多了(因為他們以往曾經在你的入口網站訂購商品)，但你還是可以提供以下的資訊：
· 公司創立於1992年

· 從公司創立以來累積的零售額已經高達53億美金，經銷商的佣金以及零售利潤已經高達28億美金

· 全球擁有超過18萬位超連鎖®店主及經銷商

· 全球除美國以外，在加拿大、墨西哥、澳洲、台灣、香港及英國皆設有據點，新興市場遍及西班牙、哥倫比亞、多明尼加、厄瓜多爾及波多黎各
· 經由GLOBAL.SHOP.COM，超過200個國家的顧客現已可以購買我們的品牌產品

· 全球超過300萬位優惠顧客

· 公司零負債，財務健全

· 創立以來不斷成長

· 很多媒體報導過公司 (上流社會等雜誌)

· 併購SHOP.COM

· 創立人，JR
範例：美安台灣公司精準的判斷市場趨勢並且從中獲利。透過像我這樣的經銷商建立全球的網絡。我的工作就是找出、訓練、和管理經銷商，讓他們在自己的家中經營自己的事業，這是一個可以與現有的工作並存的兼職事業。
v. 讓顧客知道透過美安公司可以有很多領域的事業機會，而你專精的領域在全新生活TM曼妙人生計畫。這可以讓你的顧客發現全新生活以外他們有興趣的領域，也可以讓他們了解美安公司對他們與他們的網絡可以提供什麼。

vi. 讓你的顧客知道，你要藉由合格的教練來拓展事業，分享成功，而你也可以招募全新生活TM曼妙人生計畫之外的創業家，只要這些人想要跟隨一個證實可行的系統來改善他們的財務狀況和生活品質。
d. 預約見面以展示計畫。預約時間來給他們看DVD、PowerPoint或是日誌。
e. 在給他們看過計畫之後，問他們最喜歡其中的哪一部分。

i. 確定他們最喜歡的主題和喜歡的原因，和他們討論

ii. 問他們全新生活TM曼妙人生計畫是否仍是他們決定用來達到目標的途徑

iii. 問以下的問題：

範例：我想在你看到事業計畫的時候，你心裡有一些可以展示事業計畫的人選了，對不對？
非常好！跟我談談這些人吧。
讓他們寫下這些人的名字，讓他們填寫這些人的檔案。注意：這是他們建立名單的第一步。

iv.  結束流程


範例：以你現在的狀況看來，需要多少時間才能達到(重複他們


的需求)？

f. 約好72小時之內的跟進面談，帶他們看過起步指南：

i. 這一步的目的在於確定他們願意付出最低限度的努力以達到他們的目標。再看一次第1頁(承諾)
ii. 告訴他們不要被起步指南中的大量資訊嚇到了

(a) 你會跟著他們一步一步的看過

(b) 這樣可以簡化達到他們的目標所需要完成的事項。這是他們自己的事業軌道，而他們可以決定要加快或是放慢速度。

g. 決定接觸方式，幫助潛在人選/新事業夥伴招募顧客。

h. 和他們約全新生活TM入門概論的時間。

i. 利用本指南的資訊決定要用哪一種接觸方式



      範例：一對一、打電話問問題、邀請參加全新生活TM入門
                  概論等。  

           注意：參考13-16頁的選擇。
ii. 安排日期和時間(2-3小時)，幫他們開立超連鎖®事業帳戶

i. 和他們一起把這本指南再看過一次，讓他們能夠複製這個程序，並且開始建立他們自己的全新生活TM教練與超連鎖®事業。
記住兩個重要的規則：

建立關係

把事情簡化
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